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A Colas 40 országban van jelen és a 

közlekedési infrastruktúrák építésé-

vel és karbantartásával kapcsolatos 

valamennyi területen tevékenykedik. 

Üzletágaihoz kapcsolódóan minden 

ipari tevékenységet lefed (kevert 

ásványi anyagok, bitumenes keve-

rékek, készbeton, emulziók, vízzáró 

membránok, útbiztonsági felszere-

lések).  

2009-ben a Colas összes üzletága a 

magán- és közbeszerzések jelentősen 

zsugorodó piacán működött. Ázsia és 

Marokkó kivételével az 1400 létesít-

ményből álló hálózat működési volumene 

erősen csökkent, így az árbevétel is visz-

szaesett (- 9%), amihez hozzájárult az is, 

hogy 2008 végén kivételes nagyságrendű 

projekteket adtunk át, továbbá a bitumen 

ára is csökkent. 

A nettó eredmény 387 millió euró. Noha 

ez a 2008-as rekordszinthez viszonyít-

va 21%-kal kevesebb, az árbevétel

3,3%-át képezi, és a csoport vállalatai által 

egész évben a nehéz gazdasági körülmé-

nyek ellenére indított számos programot

tükrözi.

Franciaország: - 7%
A kedvezőtlen téli viszonyok miatt még 

inkább zsugorodó első félév után nem tör-

tént meg a gazdaságélénkítő tervtől várt 

fellendülés a második félévben (korábban 

tervezett befektetések bepótlása, az ipar-

űzési adó eltolódása és reformja). 

Külföld és a francia tengeren túli 
területek: - 12%
Észak-Amerikában az amerikai és kana-

dai leányvállalatok jól teljesítettek annak 

ellenére, hogy az amerikai gazdaságélén-

kítő tervet részben elhalasztották.  

Közép-Európában jelentős (Románia, 

Horvátország, Magyarország), Észak-

Európában enyhébb volt a visszaesés, 

kivéve az Egyesült Királyságot, ahol a 

hosszútávú szerződések kihatásai ked-

vezőek.

Afrikában / az Indiai-óceán térsé-

gében / Ázsiában a tevékenységünk 

Marokkóban bővült, Madagaszkáron a 

magán bányaszerződésekre korlátozó-

dott, az Indiai-óceán térségében stabil 

volt, Ázsiában pedig növekedett. 

A francia tengerentúli területeken 

az üzletmenetet erősen akadályozta az 

Antillákon kialakult társadalmi 

válság, a Tamarins-út vége és 

a Réunion szigetén bevezetett 

adóügyi reformok. 

Ipari tevékenység
A Colas 106 millió tonna kevert 

ásványi anyagot (2,6 milliárd tonna 

tartalék), 48 millió tonna bitume-

nes keveréket, 1,6 millió tonna 

emulziót és kötőanyagot (világ-

első) és 20 millió m² vízzáró 

membránt állított elő.

Jól ellenállunk a piacok
zsugorodásának

VILÁGELSŐ AZ
ÚTÉPÍTÉSBEN

Külső növekedés 
> Megállapodási jegyzőkönyv aláírása 

a Dunkerque-i finomító vállalat 2010. 
júniusi megvásárlásáról (a bitumen-
ellátás biztonságának szavatolása).

Folyamatban lévő projektek
> Villamosok Reims-ben és Angers-ban 

(Franciaország).

> M6-M60-as autópálya 
(Magyarország).

> Anchorage-i kikötő Alaszkában 
(Egyesült Államok).

> 85-ös autópálya Quebecben 
(Kanada).

Hosszútávú szerződések - PPP - 
Koncessziók
> Negyedik útüzemeltetési és

karbantartói szerződés megszerzése 
(Area 12) Nagy Britanniában.

> PPP szerződések: Villamos-vonat* 
Réunion szigetén, D1* autópálya 
Szlovákiában.

Fenntartható fejlődés
> Üzemanyag-takarékossági kampányok.

> Sokszínűség-politika megvalósulása 
(fogyatékosság, idősek, beilleszkedés, 
nemek esélyegyenlősége).

11 581 M € (- 9%)
Árbevétel 2009

4,7% (- 0,6 pont)
Működési árrés

387 M € (- 21%)
A Csoport nettó eredménye

6,3 Mrd € (+ 7,5%)
Megrendelések

66 771
Munkatárs

11 500 M € (- 1%)
Árbevétel 2010 (cél)

KIEMELKEDŐ ESEMÉNYEK
Az M6-M60-as autópálya Magyarországon

(*) a finanszírozás kidolgozása véglegesítés alatt 
Tiphaine Michon, építőmérnök, 

Colas, Ile-de-France, Normandia
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2009. december végére a megrendelések összege 
elérte a 6,3 milliárd eurót, azaz 2008. végéhez képest 
7,5%-kal nőtt. A piaci trendek továbbra is bizony-
talanok.

Franciaországban az útépítési tevékenység stabil lesz, 
vagy kicsit zsugorodik; a vasút- és vezetéképítés fellendül. 
Észak-Amerikában megfelelő szintű tevékenység várható. 
Európában újabb visszaesés lehetséges Közép-Európa 
miatt. Az Afrika / Indiai-óceán / Ázsia térség tevékenysége 
nagyvonalaiban megegyezik majd a 2009-es szinttel. 

A 2010-es árbevétel első, óvatos becslések alapján
11,5 milliárd euróra tehető. A volumen helyett a jövedelme-
zőségre kerül a hangsúly. 

A Colas pragmatikus alkalmazkodási stratégiája az 
egyes országok szintjén 2010-ben is folytatódni fog, kivárva 
a 2011-től várható infrastrukturális piaci fellendülést, hiszen 
ezek iránt továbbra is nagy az igény az egész világon. 

A fenntartható fejlődéssel kapcsolatos célkitűzéseket 
(energiatakarékosság, CO2-kibocsátás csökkentése, ellá-
tásbiztonság, diverzitás) megerősítjük.

KILÁTÁSOK 2010-RE

Árbevétel
milliárd euróban

Nettó eredmény
millió euróban

Árbevétel
üzletáganként

Árbevétel
földrajzi térségenként

Önfinanszírozó
képesség 
millió euróban

Nettó üzemi 
tőkeberuházás

millió euróban

Egyéb
23%

Termékeladás
13%

Útmunkák
64%

2008 2009

490

387

2008 2009

537

362

2008 2009

1 184
1 066

Észak-
Amerika

17%

Egyéb
8%

Európa
(Fro-n kívül)
17%

Franciaország
58%

2008 2009 2010
(cél)

12,8 
11,6 11,5 

Tömörített mérleg december 31-én
(millió euró) 2008 2009

ESZKÖZÖK
• Befektetett eszköz 3 529 3 502
• Forgóeszközök 4 466 4 186
ESZKÖZÖK ÖSSZESEN 7 995 7 688

KÖTELEZETTSÉGEK
• Saját tőke 2 177 2 310
• Hosszú lejáratú kötelezettségek 913 957
• Rövid lejáratú kötelezettségek 4 905 4 421
KÖTELEZETTSÉGEK ÖSSZESEN 7 995 7 688

Nettó pénzforgalom (6) 117

Tömörített eredménykimutatás
(millió euró) 2008 2009

ÁRBEVÉTEL 12 789 11 581

SZOKÁSOS MŰKÖDÉSI EREDMÉNY 682 541
•  Egyéb működési

bevételek és ráfordítások  - -

MŰKÖDÉSI EREDMÉNY 682 541
• Nettó eredmény összesen 495 391
• Kisebbségi részesedés része (5) (4)

NETTÓ EREDMÉNY (CSOPORT RÉSZE)  490 387
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A TF1 Csoport célja a tájékoztatás 

és a szórakoztatás. Az alapüzletág, 

az ingyenes és fizetős csatornákon 

kereszüli televíziózás megerősítése 

mellett a web, a médiajogok, a film-

gyártás, a szerzői jogok és a játékok 

is felkerültek palettájára. 

2009-ben a megváltozott gazdasági, ver-
senyügyi és szabályozási környezet miatt 
két kihívásnak kellett megfelelnie a TF1-
nek: a tévécsatorna modelljének az átala-
kítását aktívan folytatni, mindeközben az új 
megállapodások és partnerségek segítsé-
gével több lábra állni. A konszolidált árbe-
vétel 2365 millió euró. A nettó eredmény
115 millió euró. A 60 milliós költségcsök-
kentési célt a vállalat túlteljesítette.

Francia csatornák
Franciaországban, ahol a lakosság 88%-a 
bőséges csatorna választékhoz fér hozzá, 
a TF1-nek sikerült megerősítenie vezető 
szerepét. Az összes csatorna viszonyla-
tában a 100 legnézettebb adásból 96 a 
TF1-en került műsorra. A nézettségi arány 
a 4 éves vagy annál idősebb személyek-
nél* 26,1%, az 50 évnél fiatalabb nők 
körében pedig 29,8%. Ezzel Európában 
egyedülálló pozíciót élvez.

A TF1 csoport megerősítette belső tar-
talomgyártó tevékenységét és szinergiát 
alakított ki a csatornákkal, a leányvállala-
tokkal és a web területén, nevezetesen az 
új www.TF1.fr honlap sikeres beindításá-
val. A TF1 a legnagyobb francia interne-
tes médiacsoport, 2009. december végén
17 millió látogatószámot ért el**.

Médiajogok
A TF1 2009-es médiajog-stratégiája 
abból állt, hogy a Sony Pictures Home 
Entertainmenttel és az UGC-vel kötött 
partnerségi megállapodásoknak köszön-
hetően megerősítette a csoport pozícióját 
a videó és a mozifilmek területén. Ezen 
partnerségeknek az is célja, hogy hosz-
szútávon javítsanak ezen tevékenységek 
jövedelmezőségén.

Nemzetközi csatornák
Az 59 országban, 20 nyelven 
sugározott,10 internet honlappal 
rendelkező Eurosport továbbra 
is Európa legnagyobb multi-
média platformja és tovább 
terjeszkedik a világban.

Ezen tú lmenően a TF1 
Csoport a játékok és az 
internetes fogadások vilá-
gában hódít meg újabb 
területeket.

A sikeres alkalmazkodás és a jövőre való 
felkészülés éve

FRANCIAORSZÁG ELSŐ 
KERESKEDELMI TELEVÍZIÓS 
CÉGCSOPORTJA

> Március 5-én az új televíziós köz-
szolgáltatásra és médiakommuniká-
cióra vonatkozó törvény kihirdetése 
Franciaországban. 

> Nézettségi rekord a TF1-nél
március 6-án, az „Enfoirés” c. 
műsorral: 12,3 millió néző*.

> Új weblap www.TF1.fr indítása 
áprilisban, és a www.TF1News.fr 
indítása novemberben. 

> 2009. június 11-én megállapodás 
aláírása azzal a céllal, hogy a TF1 
megvásárolja az NT1 100%-os
tulajdonjogát és a TMC 40%-os 
tulajdonjogát a Groupe AB-től. 

> Partnerségi megállapodások 
aláírása: májusban a videó vilá-
gában a Sony Pictures Home 
Entertainmenttel, júliusban a mozifil-
mek területén az UGC-vel. 

> A Handicap kampány beindítása 
szeptemberben.

> 2009. december 28-án a Canal+ 
France 9,9%-os tulajdonrészének 
értékesítése 744 millió euróért.

2 365 M € (- 9%)
Árbevétel 2009

4,3% (- 2,5 pont)
Működési árrés

115 M € (- 30%)
A Csoport nettó eredménye

3910
Munkatárs

2 410 M € (+ 2%)
Árbevétel 2010 (cél)

KIEMELKEDŐ ESEMÉNYEK

„Les Enfoirés font leur cinéma”, 2009. március 6.

(*) forrás: Médiamat, Médiamétrie (2009)

(**) forrás: NNR panel (francia internetes 
referencianézettségi eszköz)

Harry Roselmack, újságíró, TF1
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2010-ben a TF1 Csoport a csatorna modelljével 
tovább alkalmazkodik az új piaci viszonyokhoz és 
aktívan fejleszti tovább új tevékenységi köreit: 

> a TMC és NT1 csatornákat fejleszti az illetékes hatósá-
gok megállapodásának megszerzése után;

> megerősíti web-jelenlétét, külön figyelmet szentel a 
tévénézőkkel kialakított kapcsolatra; 

> folytatja partnerségi politikáját. 

A TF1 Csoport célja, hogy a tájékoztatás és a szóra-
koztatás területén megtartsa vezető szerepét, hogy ily 
módon maximálisan ki tudja aknázni a nézőközönséggel 
kialakított valamennyi kapcsolatformát.

A karbonmérleget kiterjeszti a TF1 Csoport egészére és 
megerősíti a diverzitás terén tett vállalásait.

KILÁTÁSOK 2010-RE

Árbevétel
millió euróban

Nettó eredmény
millió euróban

Működési eredmény
millió euróban

Nézettségi arány 2009a

4 éves és annál idősebb 
egyének %

Reklámpiaci
részesedés 2009b

%

 

Egyéb

A TF1 csatorna
reklámbevételei

1 647 
1 429 

2008 2009 2010
(cél)

 

2 595 
2 365 2 410

948 936 

2008 2009

164

115

2008 2009

177

101

20082007 2009

1 024 1 032
927

Egyéb DVB-T
csatornák

15,2

Egyéb
csatornák

12,7

France 5 
Arte 
 3,7 

Canal+ 
3,1 

TF1 
26,1 

France 3 
11,8 

M6 
10,8 

France 2 
16,7 

Egyéb DVB-T
csatornák

18,8

Egyéb
csatornák

10,3

France 5 
 0,4 

Canal+ 
2,2 

TF1 
43,2 

France 3 
2,2 

M6 
19,4 

France 2
3,5

 

Tömörített mérleg december 31-én
(millió euró) 2008 2009

ESZKÖZÖK
• Befektetett eszköz 1 869 1 143
• Forgóeszköz 1 856 2 540
• Eladásra szánt eszközök 15 -
ESZKÖZÖK ÖSSZESEN 3 740 3 683

KÖTELEZETTSÉGEK
• Saját tőke 1 377 1 397
• Hosszú lejáratú kötelezettségek 756 46
• Rövid lejáratú kötelezettségek 1 592 2 240
• Eladásra szánt kötelezettségek 15 -
KÖTELEZETTSÉGEK ÖSSZESEN 3 740 3 683

Nettó pénzforgalom (705) 73

Tömörített eredménykimutatás
(millió euró) 2008 2009

ÁRBEVÉTEL 2 595  2 365

SZOKÁSOS MŰKÖDÉSI EREDMÉNY 177 101
•  Egyéb működési bevételek

és ráfordítások - -

MŰKÖDÉSI EREDMÉNY 177 101
• Nettó eredmény összesen 164 115
• Kisebbségi részesedés része - -

NETTÓ EREDMÉNY (CSOPORT RÉSZE)  164 115

A TF1 műsorrend
költségei millió euróban

(a) Forrás: Médiamat, Médiamétrie (b) Forrás: TNS Media Intelligence
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2009-ben a Bouygues Telecom foly-

tatta komoly előretörését a mobilpi-

acon és sikeresen megjelent a veze-

tékes piacon is. Az ügyfélszolgálat 

tekintetében idén harmadik egymást 

követő évben minősítették legjobb 

mobilszolgáltatónak, és átlépte a

10 millió ügyfeles álomhatárt.

A Bouygues Telecom nagyszerű keres-

kedelmi teljesítményt nyújtott 2009-ben 

egész évben, 758 000 új mobil ügyfelet 

és 300 000 új vezetékes ügyfelet szer-

zett. 2009-ben a nettó növekedés a mobil 

üzletágban 22% volt.

Új ajánlatok
A termékskála egésze hozzájárult ehhez 

a sikerhez, így az első quadruple play 

csomag, az ideo május 25-i forgalomba 

hozatala is.

A Neo előfizetési csomag palettája is 

bővült: a Neo Pro 24/24, az üzleti 

ügyfeleinek szánt korlátlan csomag 

a nap 24 órájában, a hét minden 

napján; a Neo.3, egyéni előfize-

tés, amely nem csak este, 

hanem egész éjjel, reg-

gel 8 óráig tartalmaz korlátlan hívásokat, 

valamint ingyenes az SMS és az MMS a 

nap 24 órájában. A Bouygues Telecom 

így túllépte a 10 milliós mobil ügyfélszá-

mot, ebből 1 millióan vállalati ügyfelek, és

76,6% előfizetéses ügyfél.

A szolgáltatás minősége
Az ügyfélkapcsolat minősége továbbra 

is a legfontosabb mutató a Bouygues 

Telecom számára, amely idén egymás 

után harmadjára érdemelte ki a TNS 

Sofres-BearingPoint legjobb ügyfélszol-

gálat pódium-díját (mobiltelefónia kate-

góriában).

A Bouygues Telecom felgyorsította a 3G+ 

hálózat kiépítését is. 2009. december 

végére a francia lakosság 80%-át fedte 

le, míg a törvényi kötelezettség a lakos-

ság 75%-os lefedettségét írja elő 2010 

végéig. 

A Bouygues Telecom ily módon járul 

hozzá a mobil internetes piac kialakításá-

hoz a vállalatok és természetes személyek 

számára, és felhasználóbarát körülménye-

ket biztosít minden nagy agglomeráció-

ban és a legtöbb, 5000 lakosnál nagyobb 

városban.

Kiváló teljesítmény a mobil és a vezetékes 
telefonok terén is

TÁVKÖZLÉSI
SZOLGÁLTATÓ

> Január: a francia piacon az első 
öko-barát ajánlat bevezetése 
vállalati ügyfeleinknek
Eco Amplitude néven.

> Április: az iPhone 3G ajánlat 
forgalomba hozatala.

> Május: az ideo minden-az-
egyben, az első quadruple play 
ajánlat (vezetékes és mobiltelefon, 
televízió és Internet) forgalmazása.

> Július: a francia mobilszolgáltatók 
közötti hívásvégződtetési díj 
csökkenése.

> Október: az „Entreprise citoyenne 
2009” (lakosságbarát vállalat) 
nagydíj elnyerése, melyet az AFRC 
(Association française de la relation 
client = Francia ügyfélszolgálati 
egyesület) ad ki.

> November: a Neo.3, „korlátlan 
a köbön” ajánlatcsomag 
beindítása.

> December: a Bourges-i 
Ügyfélszolgálati központ 
HQE® minősítése; 
a meudoni HQE® 
technopolisz átadása.

5 368 M € (+ 5%)
Árbevétel 2009

13,6% (- 2,5 pont)
Működési árrés

471 M € (- 12%)
A Csoport nettó eredménye

9018
Munkatárs

5 370 M € (=)
Árbevétel 2010 (cél)

KIEMELKEDŐ ESEMÉNYEK

 Az ideo bevezető kampánya 2009-ben

Aynur Genc, a strasbourgi 
   Club Bouygues Telecom vezetője
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2010-ben a Bouygues Telecom továbbra is kihívóként 
lép fel a piacon, nagyvonalú ajánlatokkal jelenik meg 
versenyképes áron, és forgalomba hoz egy vezeté-
kes, nagyon gyors szélessávú csomagot. 

A Bouygues Telecomnak alkalmazkodnia kell az új sza-
bályozáshoz, így a hangüzenet-átviteli díjak és az 
SMS-díjak csökkentésére vonatkozó előírásokhoz. Az 
árcsökkenés ellenére stabil árbevétel várható, 5370 millió 
eurós szinten a jelentős organikus növekedésnek köszön-
hetően. 

A Bouygues Telecom célja, hogy csökkentsen saját 
ökológiai lábnyomán és az ügyfeleién is a beszállítókkal 
folytatott 3R politikának köszönhetően (réduire, réutiliser, 
recycler = csökkenteni, újrafelhasználni, újrahasznosítani) 
és a használt mobilok visszavételére való ösztönzéssel, így 
növelvén azok anyagában történő hasznosítási arányát.

KILÁTÁSOK 2010-RE

Árbevétel
millió euróban

Nettó eredmény
millió euróban

Önfinanszírozási
képesség
millió euróban

Nettó üzemi 
tőkeberuházások

millió euróban

Bbox* ügyfelek
2009-ben, ezer

Mobiltelefonos ügyfelek
ezer

2008 2009 2010
(cél)

5 089 
5 368 5 370

március
vége

június
vége

szeptember
vége

december
vége

84 

173 

311 

29 

2008 2009

471

534

2007 2008 2009

10 352
9 5949 256

2007 2008 2009

683

872

596

2008 2009

1 340
1 409

Tömörített mérleg december 31-én
(millió euró) 2008 2009

ESZKÖZÖK
• Befektetett eszköz 3 411 3 513
• Forgóeszköz 1 270 1 307
ESZKÖZÖK ÖSSZESEN 4 681 4 820

KÖTELEZETTSÉGEK
• Saját tőke 2 396 2 371
• Hosszú lejáratú kötelezettségek 244 460
• Rövid lejáratú kötelezettségek 2 041 1 989
KÖTELEZETTSÉGEK ÖSSZESEN 4 681 4 820

Nettó pénzügyi adósság 107 295

Tömörített eredménykimutatás
(millió euró) 2008 2009

ÁRBEVÉTEL 5 089 5 368

SZOKÁSOS MŰKÖDÉSI EREDMÉNY 817 730
•  Egyéb működési

bevételek és ráfordítások  - -

MŰKÖDÉSI EREDMÉNY 817 730
• Nettó eredmény összesen 534 471
• Kisebbségi részesedés része - -

NETTÓ EREDMÉNY (CSOPORT RÉSZE) 534 471

(*) aktív (működő) Bboxok száma



24

Az Alstom több mint 70 országban 

van jelen, közel 79 500 munkatár-

sa van a világban. Szakértelmét 

két jelentős potenciállal rendelke-

ző tevékenységben, a Power és a 

Transport területén kamatoztatja. 

Villamosenergia-termelés
Az Alstom világelső a kulcsrakész erő-

művek, az elektromosáram-termelés és 

a levegő minőségét ellenőrző rendszerek 

terén. Minden energiafajtában jelen van 

(kőszén, földgáz, fűtőolaj, atomenergia, 

vízenergia, szélenergia), és a „tiszta” 

elektromosáram területén is vezető sze-

repet tölt be. Saját CO2-lekötési eljáráso-

kat fejleszt ki.

Vasúti közlekedés
A vasúti közlekedés terén az Alstom világ-

szinten az egyik legjelentősebb berende-

zés-szállító és szolgáltató. A gyors és 

nagyon gyors (TGV) vasutak terén világ-

első, a városi vasútközlekedés terén pedig 

a világon a második helyen áll.

Az első félév teljesítményei
Az Alstom március 31-én zárja az üzleti 

évet. 2009/10 első félévében az Alstom 

árbevétele nőtt (+ 8%), működési ered-

ménye javult és elérte a 828 millió eurót

(+ 19%), azaz a működési árrés 8,6%. 

A Csoport részesedésében elért nettó 

eredménye 562 millió euró (+ 7%) és

77 millió eurónyi szabad cash-flowt termelt 

ki, ami a megrendelések visszaesése miatt 

csökkent.

2009. december 31-én
A 2009/10-es év első kilenc hónap-

jában az Alstom 11,4 milliárd eurónyi 

összegű megrendelést könyvelt el. A 

megrendelések szintje 2009. december 

31-én elérte a 44 milliárd eurót, ez mint-

egy 27 havi árbevételnek felel meg. A

14,4 milliárd eurós árbevétel az előző évi-

nél 6%-kal magasabb.

A 2009/10-es év utolsó 

negyedévében befutott 

megrendelések 4,2 mil-

liárd eurót tesznek ki. Az 

előző negyedévhez képest 

mindkét ágazatban jelentő-

sen nőttek a megrendelé-

sek. A Power ágazatban

2,7 milliárd eurónyi új 

megrendelés érkezett; 

a Transport ágazat 

1,6 milliárd eurónyi 

szerződést írt alá. 

Jó üzleti teljesítmény a nehéz gazdasági 
helyzet ellenére

KÉT ÜZLETÁG, SZÁMTALAN 
LEHETŐSÉG

Főbb szerződések 2009-ben
> Február: 20 külvárosi X’Trapolis 

vonat szállítása Melbourne 
városának; kazánok szállítása egy 
hollandiai szénerőműnek.  

> Április: az Egyesült Királyság 
legnagyobb kombinált 
erőművének megépítése;
60 kétszintes szerelvény szállítása 
az RATP-nek a párizsi RER A-ra.

> Október: az SNCF az Alstomnak 
ítéli az új generációs egyszintű 
TER (regionális vasút) pályázatát; 
vízerőmű építése Svájcban.

> November: innovatív gőzkazán 
és gőzturbina építése 
Németországban. 

> December: nagyteljesítményű 
gőzerőmű építése Szlovéniában.

Főbb szerződések 2010-ben
> Január: az Alstom és a Schneider 

Electric vételi szerződésének 
aláírása az Areva leányvállalatára, 
az Areva T&D-re vonatkozóan.

2009/10-es* üzleti év első 
negyedévének adatai

9 683 M € (+ 8%)
Árbevétel

8,6% (+ 0,8 pont)
Működési árrés

562 M € (+ 7%)
A Csoport nettó eredménye

7 134 M € (- 54%)
Beérkezett megrendelése

kb. 79 500
Munkatárs

KIEMELKEDŐ ESEMÉNYEK

(*) 2009/10 első féléve 2009. 
szeptember 30-án zárul.

A tervezett Coradia Polyvalent
regionális vonatok
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Az Alstom pénzügyi helyzete továbbra is stabil. A Csoport 

megerősítette, hogy a 2009/10-es üzleti év működési árré-

se eléri majd a 9%-ot, a Power ágazat működési árrése 

10-11% lesz, a Transport ágazaté pedig 7-8%. 

2009. december 31-én az Alstom részvények árfolyama 

49,06 euró volt.

KILÁTÁSOK

Az év első kilenc hónapjában a Power ágazat megrende-

lései 7,4 milliárd eurót tettek ki, ami 48%-kal alacsonyabb, 

mint az előző év rekordszintet elérő megrendelései ugyan-

azon időszakra. A 10,1 milliárd eurós árbevétel 7%-kal nőtt, 

amihez hozzájárult a korábban aláírt jelentős megrendelések 

megvalósulása. 

Az üzleti év első kilenc hónapjában a Transport ágazat meg-

rendelései 4 milliárd eurót tettek ki, ez 47%-kal kevesebb, 

mint az előző időszak kiemelkedően magas értéke. Az árbe-

vétel 4,3 milliárd euró, 5%-kal magasabb, mint a 2008/09-es 

év azonos időszaka. A harmadik negyedévben az átadások

7%-kal voltak magasabbak, mint az előző évi időszakban.

Areva T&D
2009. november 30-án az Areva bejelentette, hogy kizáróla-

gos tárgyalásba kezd az Alstommal és a Schneider Electric-kel 

energiaátvitelre és elosztásra szakosodott leányvállalata, az 

Areva T&D eladásáról.

2010. január 20-án az Alstom és a Schneider Electric az 

Arevával megállapodást írtak alá az Areva T&D eladásáról. 

Az ügylet az érintett hatóságok engedélyére vár.

Alstom Hydro Holding
A Bouygues élt eladási jogával az Alstom Hydro Holdingban 

megszerzett 50%-os részesedésére vonatkozóan 4,4 milliónyi 

Alstom-részvény ellenében, amely 2009. október 31-i értéken 

a társaság tőkéjének 1,5%-át tette ki.

Ezen ügylettel a Bouygues tulajdonrésze az Alstom tőkéjében 

közel 30,8% lesz.

Vasúti partnerség 
Oroszországban

Az Arabelle gőzturbina 
a Belfort-i erőműben 
(Franciaország)

Ecotècnica100 szélerőművek 
a Alstom Power tervezésében és kivitelezésében



BOUYGUES CSOPORT 
Bouygues SA székhelye

32 avenue Hoche

75378 Paris cedex 08 - Franciaország

Tel.: +33 1 44 20 10 00

www.bouygues.com

BOUYGUES CONSTRUCTION 
Challenger 

1 avenue Eugène Freyssinet - Guyancourt

78061 Saint-Quentin-en-Yvelines cedex - Franciaország

Tel.: +33 1 30 60 33 00

www.bouygues-construction.com 

BOUYGUES IMMOBILIER 
3 boulevard Gallieni

92445 Issy-les-Moulineaux cedex - Franciaország

Tel.: +33 1 55 38 25 25

www.bouygues-immobilier.com 

COLAS 
7 place René Clair 

92653 Boulogne-Billancourt cedex - Franciaország 

Tel.: +33 1 47 61 75 00 

www.colas.com 

TF1 
1 quai du Point du jour 

92656 Boulogne-Billancourt cedex - Franciaország 

Tel.: +33 1 41 41 12 34 

www.tf1.fr 

BOUYGUES TELECOM 
Arcs de Seine 

20 quai du Point du jour 

92640 Boulogne-Billancourt cedex - Franciaország 

Tel.: +33 1 39 26 75 00 

www.bouyguestelecom.fr

2010 őszétől: Tour Mozart, Issy-les-Moulineaux (92130) - Franciaország
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